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Atraktivniinzerat - zaklad uspéchu



Vytvoreni kvalitniho inzeratu je zakladem uspésného prodeje.
Nejvétsi pozornost vénujte fotografiim, protoZe praveé ony
rozhoduji o tom, zda si zdjemce vas inzerat prohlédne (pokud se
nejedna o investora, ktery primarné jde po cené a pripadnych
zajimavostech nemovitosti pro budouci zhodnoceni bez ohledu
na aktualni stav a fotografie).

Hlavni fotografie je naprosty zaklad - je to prvni, co potencialni
kupujici uvidi. Tato fotka musi byt né¢im jedinec¢na a okamzité
upoutat pozornost. Vyberte zabér, ktery nejlépe vystihuje
charakter a prednosti vasi nemovitosti. NejCastéji jde o pohled na
nejatraktivnéjSi mistnost nebo zabér exteriéru priidealnim
osvétleni. DlleZité je, aby fotografie byla technicky perfektni -
ostra, dobre exponovana a kompozicné vyvazena.

Fotografie poridte idealné za denniho svétla a zajistéte, aby
prostor byl uklizeny a svétly, pouzivejte Sirokouhly objektiv pro
zachyceni celého prostoru, dbejte narovné linie, fotte z vysky
hrudniku (140-150cm) pro prirozeny dojem.



U exteriéri je idealni fotografovat pfijasné nebo polojasné
obloze - s usmévem se fika, Zze modra obloha na snimcich prida
minimalné 100 tisic K& k cené vasi nemovitosti.

Kvalitni snimky mohou zvysit poc¢et zdjemct aZ nékolikanasobné
oproti Spatné vyfocené nemovitosti.

Doporuceny pocet fotografii podle velikosti nemovitosti:

Malé nemovitosti (studia, 1-2 pokojové byty)

Pro mensi nemovitosti je idealni poCet 10-15 fotografii. Tento
pocCet umoznuje pokryt vSechny klicové prostory bez zbyteného
pretizeni prohlizeCe.

Stredné velké nemovitosti (2-3 pokojové byty/domy)

U stredné velkych nemovitosti se doporucuje 15-20 fotografii.
Tento rozsah poskytuje dostateCny prostor pro prezentacivsech
mistnosti a zajimavych detail(. Zde se k fotografiim doporuduje
pouzit videoprohlidka a/nebo matterport (3d prohlidka).



Velké nemovitosti (4+ pokoje, luxusni domy)

Pro vétsinemovitosti je vhodnych 20-30 fotografii. Luxusni
nemovitosti ¢asto vyZaduiji vétsi pocet snimkU pro adekvatni
prezentaci vSech prostor, prémiovych prvku a stoji za zvazeni
vyuziti sluzeb profesionalniho fotografa. Zaroven se k fotografiim
doporudcuje pouzit videoprohlidka a/nebo matterport (3d
prohlidka). Skvélym dodatkem je pouZiti fotografii/videa z dronu.




Co zahrnout do fotogalerie:

Povinné zabéry pro kompletni prezentaci:

Exteriér nemovitosti (2-4 snimky)
Obyvaci prostory (2-3 fotografie)
Kuchyn (2-4 zébéry)

LoZnice (1-2 fotografie kazdé)

Koupelny (1-3 snimky)

Doplniujici zabéry:

Vyhledy z oken, balkénd, teras

Detaily pUsobivych prvkd nemovitosti — bazén,
architektonické prvky, exkluzivity

Spizirny, Satny, komory
Venkovni prostory (terasa, zahrada)
Fotografie nemovitosti z vysSky — dronem

Pldorys



Popis nemovitosti musi byt struc¢ny, srozumitelny a konkrétni.
Pro kostru inzeratu si mUZete nechat vygenerovat od Al aplikace
(napriklad Editee) navrh inzeratu a nasledné upravovat,

doplnovat dle vasi potreby. Kvalitni inzerat funguje jako
presveédciva reklama na vasi nemovitost. Musi obsahovat
vSechny podstatné informace a nic dllezitého nesmi chybét. Do
uvodu inzeratu vzdy uvedte zakladni udaje, které jsou pro
zadjemce dulezZité - dispozici, vyméru, podlazi, stav nemovitosti.
Nasledné nezapomente na:

« Detailni popis jednotlivych mistnosti véetné jejich rozmérd,
orientace

* Informace o pripadnych rekonstrukcich

* Vybaveni bytu (kuchyriska linka, spotfebice, vestavéné skiingé)
* Typ vytapéni

* Energeticky Stitek (PENB) - povinny pro vétsinu budov

* Lokalita a dopravni dostupnost

« Obc¢anskou vybavenost v okoli (Skoly, parky, obchody, MHD)

* Pravni stav nemovitosti

* Dostupnost od kdy/ihned

* VVyhody a unikatni vlastnosti nemovitosti


https://editee.com/affi/2298/texty

Pokud prodavate byt, uvedte také informace o balkonu, terase
Ci sklepu. U domu pak popiste pozemek a jeho vyuziti.

Tyto dopliiky vyrazné zvysi davéru zajemct a pomohou jim lépe
si nemovitost predstauvit.

V inzeratu jasné uvedte cenu a nezapomente na prehledné
kontaktni udaje. Zajemci musi védét, jak vas kontaktovat, a méli
by mit pocit, ze jste pristupni a profesionalni.

(N Pozor: Nikdy neuvadeéjte podrobnosti o
bezpecnostnich systémech, planovanych dovolenych
nebo vasi Casté nepritomnosti. Tyto informace mohou
ohrozit bezpeci vasi nemovitosti.



Libila se Vam ukazka?

Ziskejte 15 kapitol plnych tipU, postupd a rad, diky
kterym zvladnete prodat svou nemovitost bezpec€né a

Za maximum penéz

Q Objednat E-book

Chcete usetrit cas a nechat vSe na nas?

2 info@brandovi.cz <2 720 030 043



https://www.luxor.cz/v/2137123/jak-si-prodat-nemovitost-sam

